
静岡県・(一社)静岡県建設業協会主催  

平成 25年度 経営力強化セミナー 開催案内 

＜開催期日＞  平成２５年１１月２７日（水） １４：４５～１６：３０ 

＜会  場＞  静岡県庁 西館 4階 第一会議室 （静岡市葵区追手町９－６） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

＜定員・申込＞   ①定員２００名 ②建設業を営む方であれば、どなたでも参加できます（参加

料無料）。③事前申し込みの必要はありませんので、参加希望者は、直接会場に

お越しください。 

＜主催者＞  静岡県、(一社)静岡県建設業協会、共催：東日本建設業保証㈱静岡支店 

＜問合せ先＞   〒420-0857 静岡市葵区御幸町９－９ (一社)静岡県建設業協会 

   担当：鈴木、中村（電話：054-255-0234、FAX：054-255-5590）    

＜その他＞  当日は、中部地方整備局主催による「平成 25 年度建設業法講習会」が、  

13：30から 14：30まで、同じ会場で開催されますので、併せてご参加 

くださるようご案内申し上げます。 

＜タイトル＞    小さくても強くなる経営基盤の作り方 

～経営管理、営業力強化、コストダウン、Ｍ＆Ａ等による経営力強化について～ 

 

 
 

＜講  師＞      所  属：株式会社 建設経営サービス 提携コンサルタント 
専門分野 ：経営診断 経営改善協力 経営改善計画作成 企業再生計画       

人材育成 ＩＳＯ認証取得指導 財務改善 直接金融資金  

調達等 

＜講義概要＞ 
１建設工事は引き算型経営 ①最初に注文が決まると完成までは人・モノ・金の支出が続く引き算とな

る。②利益は出るものではなく、全員で叩き出す発想がないと出ない。③コストダウンにはキーピン

グとリダクションがある。 
２経営の基盤を創らないから倒産筆頭産業となる ①業績には作り方がある。②その流れは・部門方針・

商材戦略・戦術・戦闘・環境整備 の 5つがポイント。③会社を成長させるマイスター式 3態原則（基

盤構築力・環境整備力・戦略展開力） 
３マーケティング力が営業を決める ①自社の価値をつくれない会社は生き残れない。②市場深化の輪

切りのマーケットシェア№1展開。③営業技術を知らない営業マンでは戦えない。 

４Ｍ＆Ａは中小企業の生き残り戦略のひとつ 

小池 浩二 氏 
 
 


