　建産連　平成２１年度　経営者研修会　案内書（兼参加申込書）




＜開催期日＞　　　平成２１年９月１８日（金）　１３：３０～１５：３０

＜会　　場＞　　　静岡県建設業会館　４階会議室　（静岡市葵区御幸町９－９）
＜定員・申込＞　　①定員５０名　②参加料無料　③参加対象者は経営者・経営幹部の方　④参加希望者は、下記参加申込書を記入の上、FAXもしくはＥmailにてお送り願います。

　⑤申込期限９月１０日（木）　＊定員になり次第締切ります。
＜主催者＞　　 静岡県、(社)静岡県建設産業団体連合会、(社)静岡県建設業協会、

　　　　　　　　  東日本建設業保証㈱静岡支店　の共催

＜問合せ先＞　　　〒420-0857　静岡市葵区御幸町９－９　(社)静岡県建設産業団体連合会
　　　　担当：永友（電話：054-252-8479、FAX：054-255-5590）
参加申込書　　　FAX：054-255-5590　もしくは　Ｅmail：k-2@sizkk-net.or.jp
	所属する建産連会員団体名
	

	会　社　名
	

	住　　　所
	（〒　　　　　　　）

	担当者
	氏名　　　　　　　　　　　　TEL：　　　　　　　　　FAX：

	参加者
	氏名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　役職

	
	氏名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　役職


＜タイトル＞　　「元銀行の支店長が本音で語る経営の極意」


～耐える、学ぶ、考える、そして創造する～





＜講　師＞　　　　　　　 所　　　属  ：株式会社 建設経営サービス　提携コンサルタント


主な講演テーマ：「元銀行の支店長が本音で話します～資金調達が全てを決める（金融機関


との交渉術）」、「金融機関との上手な付き合い方」、「貯蓄から投資へ”株と


経済の見方”」、「ライバル他社に打ち勝つ営業推進術」等





＜講義概要＞　１００年に一度の不況と言われております。ＩＭＦが今年３月に発表した２００９年度の日本の経済成長率予測はマイナス５％を超す大幅なもので、国内の倒産が多発しております。このような状況の中で経営者としてどう生きていくか喫緊の問題です。銀行の支店長、シンクタンクの研究員としての経験から、不況を逆に活用し、ピンチをチャンスに生かした経営者の極意を、講師が実際に見てきた事柄を具体的に分かりやすく説明します。





関　口　　清　　氏














